Программа семинара
«Повышение эффективности продаж»
	10:30 – 11:30
	Знакомство с группой. Интерактивная презентация: «Определение специфики продаж. Планирование продаж»


	11:50 – 13:00
	Интерактивная презентация: «Работа с информацией»

	14:00 – 15:00
	Практические занятия: презентация товара и услуг. 

	15:15 – 16:30
	Практические занятия: работа с возражениями.


	16:50 – 17:50
	Интерактивная презентация: методы завершения сделки.



